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Por qué le puede interesar
un préstamo convertible

Este modelo de financiacién es idéneo para obtener dinero en las primeras fases de una
firma de forma &gil. El capital se convertird posteriormente en acciones-de la compafifa.
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Esun modo de obtener financiacion
sencilla, 4l v répida, especialmente
en las primeras fases de andadura de
una stort i Estos serian, a grandes
‘rasgos, los atractivos de las notas
convertibles a las que David Miran-
da. socio del despacho Osborne
Clarke y asesoren operaciones de fi-
nanciacion de firmas emergentes y
otras companias, recuerda que en
Espafia es mas cormecto denominar
préstamos convertibles. “Es un ins-
trumento de financiacion traido de
Estades Unidos, utilizado por las
start up como via de financiacion
puente para abordar una ronda serie
A En nuestro pais, de acuerdo conla
legislacion. hay que denominarlos
préstamos”, sefiala el abogada.

Esta formula consiste en que el
inversor entrega dinero a la compa-
fifs a cambio de futuras acciones o
participaciones en ella. que se emit-
ran en el momento en que la socie-
dad cierre una ronda de inversion.
“De zhi la denominacién de conver-
tibles, porque ese préstamo se con-
vierte en participaciones sociales”,
matiza Miranda. Su principal atrac-
tivo, sefiala, es que el inversor con-
vertira el préstamo en participacio-
nes con un descuento (habitual-
mente del 20%) sobre el precio por
participacién que pagara el inversor
en la ronda de financiacion. Asi se
evita abordarla discusion sobre cudl
es la valoracion de la compaiia, “por
lo que los fundadores se quitan la
presién de tener que acordar dicha
cifra con el inversor del préstamo
convertible”. Esta cuestion se pos-
pone al momento en que la start up
aborda su ronda de financiacion,
que debera materializarse antes de
la fecha de vencimiento del présta-
mo (entre 12 y 24 meses).

Miranda explica que en Estados
Unidos nacié un modelo de financia-
cion convertible de la mano de la
aceleradora californiana de start up
Y Combinator. “Se denomina Safe
(Simple Agreement for Future
Equity, o contrato sencillo para capi-
tal futuro en su traduccién al caste-
1lano) y se cred en 2013. No incluye
ni intereses ni fecha de vencimiento
parael préstamo. Seria algo asi como
una deuda perpetua que la compa-
fifa no tiene obligacion de repagar y
que s6lo se convierte en capital si le-
vanta una ronda de financiacion. “Al
no existir obligacién de devolver el
capital, se contabiliza como fondos

propios de la compariia”, explica.

Mireia Roca

y Cristina Martinez

fundaron Domma
en2021. p

Afiade que “en Espafia algunos in-
versores han intentado adaptar el
Safe para, por ejemplo, incluir inte-
reses 0 un vencimiento. Pero, para
mi, ya no se deberia llamar asi, sino
que seria un mero préstamo conver-
tible con un nombre llamativo”.

En BeHappy Investments, fondo
espaiiol lanzado en 2022, han utili-
zado esta formula de financiacién en
sus dos tltimas inversiones: Har-
Best Market, plataforma que pone
en contacto a los restaurantes con
proveedores de fruta y verdura, sin
la actuacién de intermediarios (un
millén de euros) y Hunty (288.000
euros), firma dedicada a buscar,
comparary contratar las mejores ex-
periencias de caza en Espaiiay en el
extranjero. Estas inversiones han
implicado una reserva a favor del in-
versor de convertir el capital aporta-
do en participaciones de la sociedad:
en el caso de HarBest Market co-
rresponde al 8% y en Hunty, un 5%.

“En la financiacion que se recibe a
través de un préstamo convertible,
los fundadores de la start up pueden
prescindir de todos los pasos que se
requieren cuando se invierte en
equity (capital) suscribiendo un con-
trato y recibiendo el dinero en el
mismo dia mediante una transferen-
cia bancaria”, sefiala José Antonio
Torrente, secretario de BeHappy In-
vestments.

Flexibilidad, sencillez y menor
coste son los principales atractivos
que destaca Torrente de esta formu-
la de financiacion. “Hay también un
menor control del prestamista en la
toma de decisiones de la compaiiia”,
anade el inversor.

Revolucién enlas pensiones

En Neopensién también se opto el
afio pasado poracudiraun préstamo
convertible de 50.000 euros, firma<
do con el venture builder canario Ar-
chipélago Next, para tomar impulso

en sus primeras etapas de creci-
miento. La idea surgié de Paulino
Gonzilez, un jubilado de 73 aiios,
que compartié la idea con su-hijo,
César: querian cambiar laformadeir
ahorrando para las pensiones futu-
ras, “Suponen el mayor gasto de los
presupuestos generales del Estado.
Deberia ser una prioridad el bajar
ese coste y garantizar que todos ten-
dremos pensiones dignas”, defiende
César Gonzilez.

Neopensién es una plataforma
que ayuda a las empresas a promo-
ver planes de pensiones de empleo
entre sus trabajadores, que permi-
tan optimizar sus aportaciones. “Al
empleado de unaempresaenlaque
se ha promovido un plan de pensio-
nes se le ofrece una app a través de
Neopension para que pueda com-
prar en distintos comercios y obte-
ner unos descuentos que irdn auto-
mdticamente al producto de aho-
rro. “La financiacién aportada por
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Aunque generalmente el
prés(zamo convertible esta
més indicado para las :
primeras etapas delas'start
up, algunas firmas en‘fases
més avanzadas también
estan recurriendo a él
debido a la mayor dificultad
por obtener capitaten el
contexto actual.
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Archipélago Next nos ha permitido
dar forma al proyectoy disponer de
dinero para los costes minimos con
los que montar el software SaaS y
abordar la ronda de financiacion
que nos permita crecer”, sefiala el
emprendedor.

Los siguientes pasos para la com-
paiiia serin empezar a tener los pri-
meros clientes y llegar a acuerdos
con fondos y aseguradoras. El servi-
cio es ficilmente escalable y senci-
llo de adoptar por la empresa, sin
ningiin coste paralos empleados.

Salud femenina

Las fundadoras de Domma, firma
nacida en 2021 y enfocada en pro-
ductos paralasaludy el bienestar de
las mujeres, también estin perci-
biendo las ventajas de esta modali-
dad de financiacién en las primeras
etapas delacompaiifa. “Esta formula
permite niegociar mejor con los in-
versores de manera mds égil y adap-
tarse mejor a las condiciones del
mercado, sin necesidad de estable-
cer una valoracion temprana de la
empresa en una fase inicial”, expli-
can Mireia Roca y Cristina Marti-
nez, creadoras de la compaiita, que
se han marcado el objetivo de llegar
aunnegocio de mas de un millén de
euros en2023.

Lafinanciacion para el impulso de
Domma asciende a 450.000 euros y
ha sido a través de una operacion li-
den_xfia por Secways, con la partici-
pacion de Antai, inversores de la red
de business angels de IESE Yy del teji-
doempresarial espaiiol.
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